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In de rubriek van de Vereniging Eigen Paard deze keer aandacht voor juridische kwesties. Vaste

adviseur van de vereniging op dit vlak is Floortje Maat, die als advocate zeer veel ervaring heeft

met hippisch recht. Zij maakt en beoordeelt contracten, beantwoordt vragen van leden en staat

hen bij met juridisch advies.

Het pasgekochte droompaard blijkt niet het karakter te
hebben waar je als koper op rekende. Bovendien ontpopt het
dier zich tot luchtzuiger. Je draait als manegemedewerker vele
overuren maar wordt hier niet voor uitbetaald. Je moet als
bijrijder vaker de stal uitmesten dan mondeling was
afgesproken. Zomaar wat conflictsituaties die in de paarden-
wereld helaas schering en inslag zijn. In dit soort gevallen is
het handig om te weten hoe sterk je juridisch staat.

lemand die hier alles over weet is Floortje Maat (foto),
adviseur van de Vereniging Eigen Paard. Zij heeft zich als
advocate toegelegd op hippisch recht. ‘Ik heb zelf een paard,
dat ik uitbreng op Z1-niveau. Als je affiniteit met de sector
hebt, is dat veel makkelijker praten. Zo is het hippisch recht
uitgegroeid tot een specialisme van mij.’

Onwetendheid

Vrijwel sinds de start van de vereniging is Floortje er als juri-
disch adviseur bij betrokken. ‘De vereniging draagt eraan bij
om de kennis in de paardenwereld te vergroten, ook op
juridisch vlak. Dat is hard nodig, want ik kom erg veel
onwetendheid tegen in de paardensector. Mensen laten zich
veel te vaak bedonderen, zeker als ze hun eerste paard kopen.

Tachtig procent van de vragen gaat over aankoopproblemen.
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Mensen kopen vaak impulsief en krijgen dan later spijt.
Juridisch gezien is het verstandig om zoveel mogelijk zaken
vast te leggen in een koopcontract. Dat is niet alleen gunstig
voor de koper, maar ook zeer aan te raden voor de verkoper.
Voorbeelden van koopcontracten (en een toelichting) staan op
de website van de vereniging, waar je trouwens ook contracten
vindt voor bijvoorbeeld bijrijders- en leaseconstructies.’
Floortje's advies is om in het contract alles in detail vast te
leggen. "Zet erin wat het paard precies kan en wat er even-
tueel aan mankeert. Ook is het goed om vast te leggen wat
het rijniveau van de koper is. Veel mensen kopen een paard
om een hoger niveau mee te bereiken. Maar dat niveau gaat
vaak samen met een moeilijker karakter en daar verkijkt men
zich op. Natuurlijk is niet alles af te dekken, maar je kunt wel
heel veel ondervangen.’

Leg het vast

Floortje noemt nog een voorbeeld van een veelvoorkomende
kwestie: ‘Meisjes die op maneges of pensionstallen jarenlang
gratis werkzaamheden verrichten en er dan ineens achter-
komen dat ze daarmee het bedrijf een werkkracht uitgespaard
hebben. Deze ‘werknemers’ staan vaak heel sterk. Voor het
bedrijf kan hun financiéle eis een flinke strop betekenen. Dus
ook hier is het devies: leg het vast.’

Floortje probeert te vermijden dat partijen tegenover de
rechter komen te staan, maar soms is dat onontkoombaar. In
dat geval kan zij de leden van de vereniging voor een voor-
delig tarief terzijde staan. ‘De vereniging wil goede service
bieden en houdt dus in de gaten of ik mijn werk goed doe.
Daarmee ben je als lid verzekerd van kwaliteit, en dat voor
een gunstig tarief’, besluit de advocate.

Heb je een juridische vraag of ben je op zoek naar een
voorbeeldcontract? Surf dan naar www.eigenpaard.nl.

Hier is ook te lezen wat de vereniging verder allemaal doet
en hoe je lid kunt worden.



